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....zum Thema Ästhetik
    z Die AGC® Galvanotechnik verei-

nigt die Biovorteile des reinen
Goldes mit den ästhetischen
Vorteilen der Vollkeramik.

 z Die erheblich reduzierte Plaque-
affinität ist wissenschaftlich be-
legt.

 z Das biologische Verhalten des
reinen Goldes ist gingivafreund-
lich. Keine Verfärbung des Zahn-
fleischrandes durch graue Metall-
ränder oder Korrosion.

....zum Thema Biologie
 z Verwendet werden absolut unbe-

denkliche Materialien: reines
Gold und Keramik. Zur Befesti-
gung wird der seit Jahrzehnten
bewährte Phosphatzement be-
nutzt.

 z Es wird ausschließlich Neu-
material eingesetzt. Die AGC®

Goldschicht ist absolut frei von
Lunkern, Poren und Verunreini-
gungen.

 z Die gleichmäßig dünne Gold-
schicht von 0,2 mm erlaubt eine
substanzschonende Präparation
des Zahnes.

....zum Thema Haltbarkeit
 z Für die AGC® Galvanotechnik lie-

gen positive klinische Erfahrun-

gen seit 1986 vor.

 z Unabhängige, wissenschaftliche
Studien belegen eine überdurch-
schnittliche Haltbarkeit, speziell
auch im Seitenzahnbereich.

....zum Thema Präzision
 z Die Paßgenauigkeit und der

Randschluß sind bei der AGC®

Galvanotechnik verfahrens-
bedingt optimal. Dies ist wissen-
schaftlich belegt!

 z Mit der AGC® Doppelkronentech-
nik erhält man ein sicheres und
spannungsfreies Gleiten der Te-
leskope. Auch dies ist wissen-
schaftlich abgesichert.

 z Die AGC® Galvanotechnik ist da-
mit ideal geeignet für spannungs-
freie und korrosionssichere
Sekundärstrukturen, besonders
auch auf Implantaten! Keine Ver-
färbung der AGC® Teleskope!

....zum Thema Erfahrung
 z Wir vom Dentallabor

usinger + thomsen DENTAL-
TECHNIK hatten als eines der
Ersten Labors in Deutschland
eine Galvanoanlage zur Ver-
fügung und besitzen daher auch
in der Galvanotechnik einen rei-
chen Erfahrungsschatz.
Nähere Informationen erhalten
Sie wie immer bei ZTM Peter
Usinger.   Tel. 0431 - 56 10 20

Praxistip

Kunden von usinger + thomsen
DENTALTECHNIK steht, auf
Anfrage, kostenlos ein Gesichts-
bogen zur schädel-/achs-
orientierten Modellübertragung
vom Patient zum Artikulator zur
Verfügung
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Sehr verehrte Leserin
Sehr geehrter Leser,
Nach einem Bericht des Wirtschafts-
magazins "Capital" boomt das OTC-
Geschäft, also der Verkauf von Me-
dikamenten ohne Rezept in Apothe-
ken und Drogerien, der heute bereits
die Hälfte des Apothekenumsatzes
(rund 9 Mrd. Mark) ausmacht. Laut
Capital basiert dieser Érfolg darauf,
daß diese Branche sich intersiv um
die Zielgruppe "Selbstmedikation"
kümmert. Können Sie sich vorstel-
len, daß sich der Markt frei-
verkäuflicher Medikamente so entwik-
kelt hätte, wenn Ärzte und
Krankenkassenvertreter, Pharma-
firmen und sonstige Zulieferer den
ökonomischen Erfolg sich öffentlich
gegenseitig neiden würden?
Warum stöhnt nun die Branche die
uns am nächsten steht? Manche ge-
ben der Politik die Schuld, wo sicher-
lich etwas dran ist. Aber diejenigen
die dies als alleinige Ursache anneh-
men, übersehen, daß die Politik
schon lange nicht mehr zum wirt-
schaftlichen Erfolg unserer Branche
beiträgt. Nur wer daran glaubt, daß
wohlfahrtsstaatliche Überflußzeiten
vor uns liegen, darf darauf bauen.
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Unser aktuelles Leistungsspektrum
Adam und Eva
hatten viele

Vorteile.
Vor allem

bekamen sie
alle Zähne
sofort und
auf einmal.

Mark Twain

be1st.
QualitieS

integrierte QualitatsSicherung
auf hohem Niveau

®

Demoarbeiten aus allen Bereichen stehen bereit

Pro Dente ist jetzt voll ins Laufen gekom-
men. Die erste Serie der beiden Rund-
funk-Spots mit 20 bzw. 10 Sekunden Län-
ge (siehe nachfolgenden Kasten) ist an-
gelaufen und wird in den kommenden
Monaten fortgesetzt. Zielgruppe dieser
Spots sind Personen im Alter von 30-59
Jahren, das sind 32,41 Millionen Men-
schen in Deutschland. Insgesamt werden
mit der Frühjahrs-Kampagne 36,6 Pro-
zent dieser Zielgrupe erreicht. Insgesamt
kommt es zu über 150 Millionen Kontak-
ten über Radio. Im Durchschnitt hören die
Betroffenen den Spot 13 Mal. Paralell
wurde ein Call-Center zur Beantwortung

von Anrufen eingerichtet.
Die Spots im O-Ton
1.) Sprecher: Haben Sie sich vorm Spie-
gel schon mal gefragt, was Sie für schö-
ne Zähne tun können? Die Initiative
proDente sagt es Ihnen. Rufen Sie jetzt
an 01805 / 55 22 55. Oder fragen Sie Ih-
ren Zahnarzt.
Jingle: Zeig dem Leben schöne Zähne.
Gib dem Lächeln neuen Charme.
Initiative proDente
2.) Sprecher: Was Sie für schöne und
gesunde Zähne tun können? Rufen Sie
jetzt an. Initiative proDente.
01805 / 55 22 55

Radio-Spots erreichen Millionen von Menschen

Der Euro Wegweiser

Mögliche Testfragen an Ihre externen Dienstleister
Grüner Tee hat

schützende Wirkung

Wer täglich mehrere Tassen grünen
Tee trinkt, darf hoffen, sich damit vor
Krebs zu schützen. Laut Professor
Dr. Gerhard Uhlenbrock vom Institut
für Immunbiologie der Universität
Köln, hatten weltweit viele Arbeiten
gezeigt, daß grüner Tee das Risiko
für Arteriosklerose und Krebs senkt.
Ausgangspunkt der Studien sei die
Beobachtung gewesen, daß Chine-
sen und Japaner, die täglich mehr
als sieben Tassen grünen Tee trin-
ken, seltener als Europäer an Krebs
erkrankten. Uhlenbrock hält es nicht
für sinnvoll, Polyphenole aus dem
Tee, die für den Schutz verantwort-
lich seien sollte, konzentriert als
Medikament zu nehmen. Der gan-
ze Tee sollte es sein und nicht ein
einzelner Stoff. Der Forscher plädiert
für eine"immuno nutrition", was be-
deutet, daß die gesamte Ernährung
in Verbindung mit täglicher Bewe-
gung das Immunsystem stärkt.
Quelle: dl Nr 4, April 1999

Im folgenden sind einige Fragen auf-
gelistet, die Ihnen helfen sollen, den
für Sie richtigen und kompetenten
Ansprechpartner bei der Euro-Um-
stellung herauszufinden. Denn allzu
oft wird all zu schnell für zu viel Geld
zu wenig Leistung geboten. Hier also
eine kleine Check-Liste, über welche
Kenntnisse und Fähigkeiten Ihre be-
ratenden Ansprechpartner verfügen
sollten.
Banken:
� Wird unsere Praxis Zahlungen

in Euro vornehmen/erhalten
können?

� Werden für diesen Service
Gebühren anfallen? (grundsätz-
liche Aussage: nein!)

� Welche Unterstützung leisten
sie bei der Umstellung?

Rechts- und Steuerberater:
� Wann herrscht Klarheit über

die gesetzlichen Vorschriften?
� Welche Auswirkungen hat der

Euro auf unsere Buchhaltung?

� Welches ist der optimale
Zeitpunkt für die Umstellung der
Buchhaltung?

� Welche Bestimmungen herr-
schen hinsichtlich des Jahresab-
schlusses und im Bilanzrecht in
der Übergangsphase?

� Wie und wann sollte das Gehalt
auf Euro umgestellt werden?

� Welche steuerlichen Folgen hat
die Umstellung der Buchhaltung
auf den Euro für meine Praxis?

� Ab wann können Steuererklärun-
gen in Euro eingereicht werden?

EDV-Anbieter:
� ist die vorhandene Software mit

dem Euro kompatibel?
� Bewältigt die Software das Jahr

2000?
� Werden sie neue, mit dem Euro

und Jahr 2000 kompatible Versio-
nen anbieten?

� Zu welchem Preis?
� Zu welchem (frühstmöglichen)

Zeitpunkt?

Aktionen der "INITIATIVE PRODENTE" haben begonnen, Frühjahrs-Funkkampagne
flächendeckend in ganz Deutschland, Call-Center steht für Anrufe aus der Be-
völkerung zur Verfügung, auf der IDS in Köln mit eigenem Stand vertreten

::::: Metallkeramik und
Edelmetalltechnik

::::: Galvanotechnik
::::: IPS-Empress
::::: Implantattechnik
::::: Kombinationstechnik (Lotfrei)
::::: Totalprothetik
::::: Modellguß
::::: Profi-Mundschutz für Sportler
::::: Microbase - MMA-frei
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Antwortfax zum Kontakt-Punkt

Von Praxis (Stempel):

� Ihr Titelthema AGC Galvanotechnik hat mich/uns besonders interessiert, bitte informie
ren Sie mich/uns ausführlicher über diese Technik

� Wir wollen unsere Patienten gern zu folgender Technik beraten.

-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------

und benötigen dafür Anschauungsmodelle und Bildmaterial

� Ich hätte da mal eine Frage:

-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------
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